
 José Alberto Polanco Ulloa 
  Cel.: (829) 610-9719 

  E-mail: jpolanco16@gmail.com 
 

 

 

 

OBJETIVOS 
------------------------------------------------------------------------------------------- 
Obtener una posición que permita desarrollarme en el ámbito profesional aplicando mis 

conocimientos, habilidades y experiencia, con el fin de alcanzar metas previstas y 

objetivos fijados tanto para la empresa como personal. 
 

 

DATOS PERSONALES 
------------------------------------------------------------------------------------------- 
Cedula: 225-0041617-1 

Nacionalidad: Dominicana 

Dirección: Calle 38, no. 30, Buena Vista Primera, Santo Domingo Norte 

 

ESTUDIOS 
------------------------------------------------------------------------------------------ 
Universitario (En curso): Licenciado en Mercadeo (UTESA) 

 

 

EXPERIENCIA LABORAL 
------------------------------------------------------------------------------------------ 

Ejecutivo de Ventas de Repuestos 

Durante 13 años labore en la empresa Autozama, en los cuales desempeñe las funciones 

de Vendedor de Repuesto, Encargado de Licitaciones para Ventas de Repuestos, 

Encargado de compras nacionales e internacionales, Encargado de Almacén (varias 

vacaciones), Presupuestador de Repuesto (3 años), Auxiliar de Almacén (5 meses). En 

este largo trayecto en todas las funciones antes mencionadas, he demostrado mi 

eficiencia ante cualquier reto, demostrado resultados óptimos en cada uno de ellos.  
 

 

REFERENCIAS 
------------------------------------------------------------------------------------------ 
Rafael Mercado: Cel. (829) 887-0954 

Ronny Pimentel: Cel. (809) 796-7467 

Jenni Arias: Cel. (809) 773-5616 



FORMACIONES ADICIONALES E INTERESES 
------------------------------------------------------------------------------------------ 

 Diplomado Gestión de Compras 

Nacional e Internacionales: 

Asociación Dominico Española 

de Compras e Inventario 

(ADECOI) 

 Gestión de Compras: HM 

Consulting 

 El Servicio Integral como 

instrumento de la Venta: 

SKILLS 

 Gestión de Provisiones: Daimler 

Mercedes Benz 

 Logística del Stock: Daimler 

Mercedes Benz 

 Técnicas de Supervisión 

Efectiva: 3ASES Global 

Consulting 

 Supervisión Efectiva: INFOTEP 

 Microsoft Excel 2003: Manejo 

Experto de Toma de Decisiones: 

Centro de Tecnología y 

Educación Datos para la 

Permanente (TEP) 

 Diplomado Microsoft Excel: 

Capacitación Especializada 

(CAES) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 Comunicación Efectiva: 

INFOTEP 

 Lubricación Básica, Buenas 

Prácticas y Gama de Lubricantes 

Shell: Shell Lubricants 

 Operación y Mantenimiento 

Motores Detroit Diésel Series 60 

DDEC III y IV: Daimler 

Mercedes Benz 

 Operación y Mantenimiento 

Sistema Electrónico Mercedes 

Benz Motores Serie 4000 y 900: 

Daimler Mercedes Benz 

 Técnico en informática: Instituto 

Rojas Data 

 Digitación Básica: Instituto 

Rojas Data 

 Primeros Auxilios: INFOTEP 

 Reparación de Computadora: 

Instituto de Formación Técnica 

Profesor Medina 


